Termine & Veranstaliungen

100-jéhriges
MEG-Jubiléum

Im Jahr 1908 griindeten 32 Maler-
und Tinchermeister, unter ihnen
Obermeister Georg Stahl, die Ein-
kaufsgenossenschaft der Innung
der Tuncher, Lackierer und
Stuckateure in Wiesbaden. Am
3. Januar 1908 erfolgte der Ein-
trag in das Genossenschafts-
register des Koniglichen Amts-
gerichts Wiesbaden unter No. 49.
Gegenstand des Unternehmens
war der gemeinsame Einkauf von
Rohstoffen, Halbfabrikaten, Werk-
zeugen und sonstigen Bedarfs-
artikeln des Maler-, Tuncher-,
Lackierer- und Stuckateurhand-
werks fur die Mitglieder. Im Jahr
2000 wurde die Verschmelzung
der Maler Einkauf eG Wiesbaden
und der Hessemag Darmstadt zur
Maler-Einkauf Rhein-Main  eG
vollzogen, und im Jahr 2004,
nach der Verschmelzung mit der
Koblenzer Genossenschaft Egema,
wurde das Unternehmen in
i Maler-Einkauf Std-West eG um-
| benannt.
|
|
|

Den heute Uber 1700 Anteils-

eignern und tiber 10000 Kunden
“ aus dem Handwerk der Bereiche
i ganzheitliche  Raumgestaltung,
'E Renovierung, Innenausbau, Fas-
| sadengestaltung und -Sanierung,
‘ energiesparende Bau- und Aus-
{ bau-Systeme, Bautenschutz, Be-
tonschutz und -Sanierung biete
die MEG als Vollsortimenter
handwerksgerechte Qualitatspro-
dukte im bestmdglichen Preis-/
Leistungs-Verhéltnis. Die Ertrags-
kraft des Unternehmens sichere,
so Vorstandsvorsitzender Adolf
Gorczynski, den Anteilseignern
eine erfreuliche Verzinsung ihrer
Geschéaftsguthaben und sei gleich-
zeitig Voraussetzung fur Investi-
tionen in die Erweiterung von
Leistungsmaoglichkeiten, den Be-
durfnissen des Handwerks ent-
sprechend.

Zum Festakt anlasslich des 100-
jahrigen Jubildums der Maler-
Einkauf Stid-West eG im Kurhaus
Wiesbaden dankte der Vor-
standsvorsitzende allen Indus-
triepartnern sowie den Mitarbei-
tern fir den groBen Einsatz zu
den Festtagen. Die GruBworte
und Ansprachen wurden vom
Johann-StrauB-Orchester Wies-
baden musikalisch umrahmt. Die
Vertreter der Landesregierung

und der IHK hoben die Bedeu-
tung der MEG fur den Wirt-
schaftsstandort Wiesbaden her-
vor. Besonders gelobt wurde
die MEG als Ausbildungsbetrieb,
der jungen Menschen beste Zu-
kunftsperspektiven biete. Walter
Weinkauf, Verbandsprasident und
Vorstandsvorsitzender des Ge-
nossenschaftsverbandes Frankfurt
e.V,, ging auf die 150-jahrige Tra-
dition der Genossenschaften ein
und betonte, dass die von Fried-
rich Wilhelm Raiffeisen und Her-
mann Schultze-Delitzsch verwirk-
lichte Idee der Hilfe zur Selbsthilfe
heute aktueller denn je sei. Die
Maler-Einkauf Stid-West eG be-
zeichnete er als vorbildlich in
Sachen Erfullung des satzungs-
geméBen Forderauftrags der Ge-
nossenschaften.

Karl-August Siepelmeyer, Prési-
dent des Hauptverbandes Farbe
Gestaltung Bautenschutz, lobte
die langjahrige gute Zusammen-
arbeit der MEG mit den Hand-
werksorganisationen und unter-
strich die Bedeutung starker
handwerkseigener Unternehmen
als Bollwerke gegen Konzernwill-
kiir und Fremdbestimmung.

Dr. Klaus Murjahn, Inhaber Deut-
sche Amphibolin-Werke von Ro-
bert Murjahn Stiftung & Co KG
(DAW), betonte, dass die MEG zu
den bedeutendsten Absatzmitt-
lern fiir Caparol gehore und dank-
te flr die vielen Jahre vertrauens-
voller Zusammenarbeit.

Berufsschuler, Studenten und
Auszubildende als Anerkennung
besonderer Leistungen oder zum
Zwecke der Unterstlitzung in
Fallen materieller Bedlrftigkeit.
Unter Forderung der Wissen-
schaft und Forschung verstehe
man die Initierung von For-
schungs- und Wissenschaftspro-
jekten, die das Malerhandwerk,
seine derzeitige und zukunftige
Stellung in der Gesellschaft sowie
die Starkung seiner Bedeutung in
der Gesellschaft zum Gegen-
stand haben.

Die sieben Griindungsmitglieder
des Vereins sind Jirgen Doege,
Mainz (Vereinsvorstand), Heinz Held,
GroB-Zimmern (2. Vorsitzender
des Vorstands), Adolf Gorczynski,
Walluf, Thomas Heymann, Geisig,
Dieter Lautner, Wiesbaden, Lothar
Steingasser, Darmstadt, und Karl-
Josef Wirges, Mainz.

Forderverein gegriindet

Jurgen Doege, Aufsichtsratsvor-
sitzender der Maler-Einkauf Stid-
West eG, blickte auf die erfolg-
reiche Vergangenheit der Genos-
senschaft zurlick. Heute gehdre
man zu den fuhrenden genossen-
schaftlichen Handels- und Dienst-
leistungsunternehmen, und dies
solle auch so bleiben. Man habe
die Weichen fiir die Zukunft ge-
stellt. Beispielhaft nannte er die
kiirzlich erfolgte Griindung des
Férdervereins der Maler-Einkauf
Siid-West eG. An erster Stelle
stehe dabei die Nachwuchsférde-
rung des Malerhandwerks sowie
die Forderung der Erziehung,
Volks- und Berufsbildung. Prak-
tisch meine man damit die Ver-
gabe von Geld- und Sachpreisen
und Stipendien an im Bereich des
Malerhandwerks tatige Schiiler,

Die Griindungsmitglieder des Férdervereins der Maler-Einkauf Siid-West eG. .
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Forum Farbe 2008

Furr das Forum Farbe, veranstaltet
vom NFB (Neues Forum Bauma-
nagement e.V.), war die Dressur-
halle des Hamburger Tierparks
Hagenbeck Bihne und Show-
raum der Inszenierung zugleich.
Die Teilnehmer - nahezu 100
Brancheninsider wie Architekten,
Planer, Wohnungsbauunterneh-
mer sowie Malerunternehmer -
lauschten den Darbietungen der
Referenten.

NFB-Vorstandsvorsitzender Tom
Nietiedt fuhrte durch das Pro-
gramm. Fir mégliches ,Lampen-
fieber* bei der Premiere war ei-
gens ein spezieller Lichtdesigner
engagiert, der es gut verstand,
die einzelnen Referenten in Szene
zu setzen wie auch die Zuhdrer
immer wieder durch unterschied-
liche Candelawerte sehbiologisch
bei Laune zu halten.

Professor Dr. Horst W. Opaschow-
ski zeigte anhand von zehn Thesen
anschaulich die Lebens- und
Wohngepflogenheiten im Jahr
2028 auf. Ob es nun die kaufkraf-
tigen jungen Alten sein werden,
die als Spat- oder Zweitmieter
wieder in die City ziehen. Ober ob
das barrierefreie Bad die Kauf-
bzw. Auftragsimpulse setzt, lieB
der Zukunftsforscher und Leiter
des BAT-Instituts offen: ,Wir
mussen in Zukunft nicht nur in
,50-Plus-Kategorien* denken. Die
Zielgruppen mussen feingliedri-
ger in drei bis vier Altersstufen
eingeteilt werden. Denn jedes neu
zu entdeckende Lebensjahrzehnt
hat seine ganz spezifischen Kauf-
impulse und Signale.”

sVorsicht Falle!®, ein zum Tierpark
Hagenbeck passender Rat, flihrte
die Runde der Nachmittags-
themen an. WDVS-Spezialist
Dr. Wolfgang Setzler zeigte an-

Tom Nietiedt in seinem Fazit: ,Das
geénderte Wohnverhalten - ob junge Alte
oder die zunehmende Zahl von Singles -
bringt auf jeden Fall eine Vielzahl von
Renovierungs- und UmbaumaBnahmen
mit sich.”

hand von praxisnahen Beispielen
auf, wie leicht eine nicht erfolgte
Beratung zum Mangel werden
kann. Sein Credo in Sachen Be-
ratungspflicht lautet ganz im
Sinne von Goethe: ,Nur was Du
schwarz auf wei3 besitzt, kannst
Du getrost nach Hause tragen.”
Die aktuelle Rechtsprechung
zeige, wie wichtig diese Tipps
sind, denn der erste Dachdecker-
meister sei wegen unterlassener
Beratung im Sinne der EnEV
rechtskraftig zu Schadenersatz
verurteilt worden.

Dr. Marcus BréBkamp, Baurechts-
experte aus Minster, untermauerte
in seinen Thesen nochmals die
zuvor gemachten Ausfiihrungen.
Sein Thema ,Recht haben - bitte
nicht aus Prinzip“, zeigte, wie
wenig sinnvoll Rechtsstreitigkei-
ten sind und wie wir sie durch
rechtzeitiges und zielbringendes
Handeln  vermeiden  kdnnen.
Seine Aussage: ,Wenn es zum
Rechtsstreit kommt, zéhlen Sie
auf jeden Fall zu den Verlierern®,
|6ste in der Runde Staunen aus.
Dies aber nur fiir kurze Zeit, denn
der promovierte Jurist und Ken-
ner der Bauszene zeigte auf, was
wann und von wem zu tun ist.

,Ist die Immobilie noch eine sinn-
volle Geldanlage?“ Dieser Frage
stellte sich Professor Dr. Hans-
peter Gondring von der Akademie
der Immobilienwirtschaft Stutt-
gart. Insbesondere zog er das
sich in Zukunft &ndernde Wohn-
verhalten der jungen Alten mit in
sein Kalkil. Sein abschlieBendes
Urteil: ,,Immobilie firs Alter? Ja,
auf jeden Fall. Ob man selbst drin
wohnt oder ob man sie vermietet,
muss jeder selbst entscheiden.”

COMFORTEX -
Fachmesse fiir
Raumgestaltung

Rund 110 Aussteller aus fiinf
Landern werden zur diesjdhrigen
COMFORTEX (6. bis 8. Septem-
ber 2008) in Leipzig erwartet. ,Die
Messe zeigt die ganze Bandbreite






